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Цель проекта – рассчитать эффективность открытия интернет-магазина по продаже 

деталей для автомобилей. 

 

Вместе с бизнес-планом предоставляется электронная финансовая модель расчетов, 

которую при необходимости можно редактировать самостоятельно 

 

Концепция проекта интернет-магазина автозапчастей:  

В магазине будут реализовываться следующие виды продукции: 

 шины, диски 

 аудио системы 

 ходовая часть 

 аккумуляторы 

 оптика 

 подвеска 

 радиаторы и фильтры 

 сопутствующие товары 

 

Предполагается, что источником средств для реализации проекта будет инвестор 

(возможно привлечение стороннего инвестора). Ставка дисконтирования рассчитывалась 

в размере ***%. 

Предполагается использование упрощенной системы налогообложения: 

 Страховые взносы – 30 от ФОТ%; 

 Налог на прибыль – 15% от величины доходов за вычетом расходов. 

 

 

Основные финансовые показатели в бизнес-плане интернет-магазина 

автозапчастей: 

 безубыточный объем продаж составляет *** тыс. руб. в месяц или ***% от 

максимальной загрузки магазина. 

 С учетом объемов реализации продукции, а также средней наценки (***%) 

были рассчитаны затраты на закупку продукции, которые равны *** тыс.  

 

Привлекательность рынка: 

Интернет-магазин имеет ряд преимуществ перед оффлайновым магазином запчастей: 

 Широкий охват потребителей; 

 Сокращение затрат на аренду офисных и складских помещений (при 

покупке запчастей по предварительному заказу); 

 Сотрудничество с крупнейшими поставщиками и производителями 

запасных частей. 

Жители крупных городов обычно предпочитают покупать автозапчасти и подобные 

детали через интернет-магазины, так как это удобно и дешевле. 

Падение продаж автомобилей в России на 35,7% дало толчок для роста спроса на 

автомобильные запчасти. Вполне логично: отложив покупку нового автомобиля,  
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потребители определенно станут чаще ремонтировать то, что имеют на текущий момент. 

Данные статистики подтвердили это.  

 

Самым крупным интернет-магазином по продаже товаров для автомобилей является  

Exist.ru с оборотом в 17,3 млрд. руб. за 2015 год., количество заказов – 6 650, средний чек 

– 2,6 тыс. руб. 

В возрастной структуре парка автомобилей в РФ преобладают машины с возрастом 

более 10 лет, которые нуждаются в ремонте. 

 

Текстовая часть бизнес-плана содержит 125 страниц. 

Визуальное представление информации включает: 

  34 диаграмм. 

  39 таблиц 

  7 графиков. 

  2 схемы. 
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График 7. NPV проекта и недисконтированный денежный поток 
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Авторы типового бизнес-плана  Интернет - магазина 
автозапчастей (с финансовой моделью) 

 Консалтинговая компания «АМИКО» была основана менеджерами ведущих 

российских компаний и выпускниками Московского физико-технического института 

(государственный университет). 

 В основе нашей работы лежит профессионализм, поэтому мы привлекаем лучших 

в своем деле. Наши сотрудники имеют несколько высших образований, полученных в 

таких ВУЗах как, МФТИ, МГУ, РЭУ им. Плеханова, Высшая Школа Экономики, 

Московский Государственный Университет Печати, Российский Государственный 

Институт Интеллектуальной Собственности, Школа бизнеса при МФТИ и др. 

 Мы проводим маркетинговые исследования и разрабатываем бизнес-планы с 2003 

года и являемся Золотым партнером проекта «РБК.Исследования рынков» в 2007-2017  

гг. 

Наши услуги 

Мы оказываем следующие услуги: 

 финансовое консультирование (разработка бизнес-планов, технико-

экономических обоснований, разработка и оценка инвестиционных проектов, 

привлечение инвестиций в инновационные проекты); 

 маркетинговые исследования (на основе первичной и вторичной 

информации). 

 
Наши клиенты 

 
Нашими клиентами являются более 1000 компаний среднего и крупного бизнеса, 

среди которых: 

Сеть отелей «Марко Поло», Отель «Истра Холидей», Компания «Гурман», ЗАО 

«Гелиопарк Девелопмент», ООО «Петра Промо», Фитнес-центр «Марк Аврелий», Группа 

компания «Ультра Фиш», ГУП «Мосзеленхоз», ООО «Канцбюро», McKinsey & Company, 

Castrol Россия, Компания «ВОДОВОЗ», ЗАО «Нестле ВотерКулерс СНГ», ООО «Шишкин 

лес холдинг», ООО «Агама Трэйд», ФГУП ВО «Безопасность», ОСАО «ИНГОССТРАХ», 

АКБ «Инбанкпродукт», ОАО «Калибр», ООО «Планета Здоровья-2000», Компания 

«Kiamotors», Компания «Koscom»,  База отдыха «Синяя птица», ООО 

«АвиаПромСервис», Издательский дом «Бюджет», ОАО «Банк внешней торговли», ФГУП 

«НИИ ВОДГЕО», УК «Douglas Consulting», АН «Бастион», АН «Кредит Риэлти», Компания 

«Мастердент», Компания «Рено тракс», Кинокомпания «Ментор Синема», Национальный 

инвестиционный совет, Сеть автозаправок «ЕКА-АЗС», Институт Новых Технологий, 

Companys, ОАО «Металлсервис», ООО «Велкон-лайн», Центр Здорового Сна, 

Технический центр «Лион-Авто», ООО «Юг перлит», ООО «АркТен», ЗАО «Арирам», 

Ассоциация «Курорты Подмосковья», ФГУП «РНИИ КП», Компания «БРВ мебель», АТФ 
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Банк, ФГУ «Волоколамский лесхоз», ЗАО НПК «Катрен», ЗАО «Королевская вода» и 

другие. 

 

КОМПАНИЯ "РЕНО ТРАКС"   
 

CASTROL РОССИЯ 

 

TEREX   

 

ЗАО "ЛЕНАВТОТЕХНИКА"  

 

КОМПАНИЯ "KIAMOTORS"    
 

КОРЕЯ МОТОР  

 

МОТОРДЕТАЛЬ   
 

ООО "АВТОТРАНС-

ТЮМЕНЬ"  

 

ООО "ВОСТОКШИНТОРГ"    
 

ООО "СКАН-ЮГО-ВОСТОК"  

 

ООО "ТД"РУССКИЕ 

МАШИНЫ"  
  

 

ООО "ТЕХНОПОЛИС"  

 

ООО "ТОЙОТА ТСУСЕ 

ТЕХНИКА"  
  

 

ООО "ФОЛЬЦВАГЕН 

ГРУПП"  

 

ООО"РИФ"    
 

ПРЕДСТАВИТЕЛЬСТВО 

ООО "КУБ ЕВРОПА ГМБХ" 

(ГЕРМАНИЯ)  
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СЕТЬ АВТОЗАПРАВОК 

"ЕКА-АЗС" 
  

 

СИБУР РУССКИЕ ШИНЫ 

 

ТЕХНИЧЕСКИЙ ЦЕНТР 

"ЛИОН-АВТО" 
  

 

ТЕХНОЛАК 

 

Опыт работы в отраслях экономики 

Мы постоянно анализируем основные сферы бизнеса, где работают малые и 

средние компании, в различных отраслях экономики, таких как: 

Автотранспорт Продукты питания 

 Продажа автомобилей  Молочная отрасль 

 Легковые автомобили  Кондитерские изделия 

 Грузовые автомобили и автотехника  Рыбная отрасль 

 Автозапчасти  Хлебная отрасль 

 Транспортные услуги  Мясная отрасль 

 Автосервис  Безалкогольные напитки 

Строительство  Алкогольная продукция 

 Коттеджный поселок Сельское хозяйство 

 Бизнес-центр  Минеральные удобрения 

 Торгово-развлекательный центр  Цветы, озеленение 

 Пансионаты, дома отдыха  Клубника, ягоды 

 Жилой дом  Зерновые культуры 

 Гостиница Сфера услуг 

 Услуги по ремонту  Салоны красоты 

 Склад  Производственные проекты 

 Завод  Магазины 

Строительные материалы  Развлечения 

 Щебень  Такси, прокат автомобилей, перевозки, 

автомойки 

 Обои  Фитнес 

 Напольные покрытия  Колл-центр 

 Лаки и краски  Детский сад 

 Бетон, цемент  Другие 

 Сухие строительные смеси  Химчистки, клининговые услуги 

 Лакокрасочные материалы  Туризм 

 Кирпич  Кафе, рестораны, общественное питание 
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 Сэндвич-панели Непродовольственные товары 

 Сантехника, керамические изделия  Мебель 

 Пластиковые окна  Одежда 

 Керамическая плитка  Обувь 

Производство и промышленность  Книги, журналы 

 Лесная промышленность и 

деревообработка 

 Канцтовары и товары для офиса 

 Легкая промышленность  Товары для детей 

 Трубная промышленность  Товары для дома 

 Котельная промышленность  Яхты, катера 

 Полиграфическая продукция  Прочее 

 Тара, упаковка  Торговые автоматы 

 Химическая  Ювелирные изделия 

Образование  Бытовая техника 

  Парфюмерия, косметика 

Медицина, фармацевтика  Спортивные товары 

 Банки, страхование 

ИТ и телекоммуникации  

 Рынок недвижимости 

Реклама  

 
 

Благодарим за внимание! 
 

С уважением, 
Консалтинговая компания «АМИКО» 

 
 

 

 


